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Diagnostico e Pesquisa de Mercado Gestao de Vendas
Planejamento Bussiness Plan & Marketing

Estratégico Acoes B2B Internacional
Acoes B2C
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COMECE AGORA

Feito para liderancas e C-levels que desejam atuar de
forma estratégica e assertiva no mercado global. A
proposta & desenvolver um mindset internacional,
desmistificando desafios e capacitando gestores para
evitar erros e perdas financeiras. Com um passo a passo
pratico para estruturar o Business Plan, o curso integra
setores internos, aborda os principais gargalos da
Internacionalizacao e prepara profissionais para navegar
com sucesso em ambientes de negdcios internacionais.
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O PASSO A PASSO PERFEITO PARA SUA
EXPANSAO INTERNACIONAL

1 Fundamentos da Internacionalizagao e Mindset Global

e Compreenda os conceitos-chave para atuar em mercados
internacionais e desenvolva uma mentalidade global.

e Beneficio: Prepare-se para liderar com confianga e visao estratégica
em um ambiente globalizado.

2 Planejamento e Estruturagao do Business Plan Internacional

8 Aprenda o passo a passo para criar um plano de exportagao solido e
alinhado as metas do negadcio.

e Beneficio: Tenha um guia pratico e estruturado para garantir uma
entrada planejada e bem-sucedida no mercado internacional.
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COLOQUE EM PRATICA
COM SEGURANCA

1 Gestao Integrada e Melhoria de Processos

e Descubra como integrar setores e operagoes internas para
profissionalizar a gestao e aumentar a eficiéncia.

e Beneficio: Melhore os processos internos, impactando
positivamente tanto o mercado nacional quanto o
internacional.

2 Marketing Internacional e Fortalecimento de Marca

o Explore estratégias de marketing para posicionar sua
marca de forma competitiva no cenario global.

¢ Beneficio: Construa uma imagem positiva no mercado
Internacional, impulsionando vendas e fortalecendo a
reputagao da empresa.
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INTERNACIONALIZE SEU
NEGOCIO EM 2025

1 Toolkit e Aplicacao Pratica
o Utilize ferramentas praticas para autodiagnodstico e construcao
do plano de exportacao.
e Beneficio: Saia do curso com resultados concretos, aplicando
Imediatamente os aprendizados ha realidade da sua empresa.

2 Upgrade : Mentoria e Acompanhamento Personalizado

¢ Participe de encontros de mentoria para suporte
individualizado e, caso selecionado, acompanhe mentorias
recorrentes por 6 meses.

¢ Beneficio: Receba orientagoes exclusivas para superar
gargalos, garantir crescimento continuo e obter resultados
consistentes no mercado internacional.
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ENTENDA NO DETALHE

METODOLOGIA

. Nossa metodologia exclusiva

O curso é dividido em médulos:

4 aulas ao vivo semanais para interacao e com especialistas (Total 8h)

+ 4 modulos com aulas gravadas e liberagao semanal;

e Toolkit: ferramentas para o autodiagnostico e construgao do plano de
exportacao; ( Total 5h)

o Apostila com mais de 130 paginas

1 encontro de mentoria.

Duracao: 1 més aulas e 1 més para agendamento das mentorias.

Caso seja de interesse das empresas e da associagao, podemos selecionar
algumas empresas para um acompanhamento mais proximo com
mentorias recorrentes por mais 6 meses
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ENTENDA NO DETALHE

PLANO DE CONTEUDOS
Aula 01

Abordamos o contexto da industria brasileira no cenario internacional e por que - . | - Lo
ainda nao somos um pais tao forte na exportagao de produtos com valor Tl 4 - ——
agregado. o= ]

Toépicos:
e Quem pode exportar? Em que momento a Industria brasileira decide exportar
e Por que exportar? Formas de entrar emm mercados internacionais
e Exportacao Direta/ Indireta/ Transferéncia de Tecnologia/ Internacionalizagao
¢ O gque € uma Industria Exportadora e como construir uma industria exportadora
e Estrutura das 3 Etapas da Industria Exportadora
e Criando um Mindset Internacional
e Engajamento dos setores
e Como Estruturar o Departamento de Exportagao?
o Atribuicoes do Departamento Papel, Perfil e Habilidades do Profissional de

Exportacao para gerar negocios

ST EL ij“-_ '_!l £ Tl |
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ENTENDA NO DETALHE

PLANO DE CONTEUDOS
Aula 02

Etapa 1: Diagnhostico e Planejamento Estratéegicos

Topicos:
 Diagndstico e Planejamento Estratégico para expansao internacional; |
e Papel e contribuigcao de cada setor da industria nho projeto exportacao )
¢ Introducgao a Politica de Vendas e de Marketing Internacional : ‘
e Por que estruturar uma politica comercial internacional? | T P

AMALISE DE SWOT

¢ Construgao de uma politica de vendas e marketing internacional
e Formacao de precos para B2B lista de precos flexivel
e Simulador de Precos de exportagao ———

e Acordos de exclusividade ou compartilhamento em mercados internacionais
Definicao de estratégia regulatoria conectada com a estratégia comercial

e O que sao barreiras comerciais ?

e Barreiras técnicas do setor industrial

e Barreiras Tarifaria e Nao Tarifarias

e Protocolo de Madrid (registro de marcas internacional)

e Por que registrar sua marca antes de iniciar a exportacao?
e Formas de pagamento e financiamentos a Exportacao

MODELO DE NEGOCIO POR MERCADD

PLAMNEJAMENTO CAPTACAD E
ESTRATEGICO RECURSOS

CVNDMADT DIICTRECC MMNANCIE MAARMV/IAC
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PLANO DE CONTEUDOS
Aula 03

e Plano de Marketing — B2B (apresentacao da industria a distribuidores internacionais)

e Analise de SWOT

¢ Definicao de Metas SMART

e Produto: Linha de Produtos

e Vantagem competitiva e proposta de valor

o Apresentando a empresa e produtos para o mercado internacional

e Mix de Produto Pré-selecao do mercado

e Promocao B2B:

¢ |dentificando os Concorrentes

e Estudando os mercados

e Plano SW2H: Planilha de prazos e responsaveis pelas acoes

Etapa 2: Pesquisa de Mercado e Execug¢ao do Planejamento Estratégico

¢ Definicao dos Mercados Prioritarios

e Participacao efetiva nos eventos internacionais: quando participar, como se
apresentar e o que considerar

e Eventos Internacionais: feiras, missoes, projeto comprador, rodadas de negaocios.

¢ |dentificando o parceiro/ distribuidor internacional: quais critérios considerar?

e Contrato com Distribuidor Internacional: o que nao pode faltar?
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ENTENDA NO DETALHE

PLANO DE CONTEUDOS
Aula 04

Etapa 3: Gestao de Negocios e Marketing Internacional
e Por que as industrias hao conseguem ter sucesso ho mercado internacional
¢ Introdugao ao Marketing Internacional?
e Variaveis Controlaveis x Variaveis Incontrolaveis
e |Importancia das Forcgas culturais
e Modelo Cultural de Lewis
e AcOes Comerciais e de Marketing para Gerar o Sell-out
¢ Relacionamento e alinhamento com parceiros internacionais
e Trabalhando o market-share e crescimento no mercado local
e Vendas B2C
e Gestao Comercial Interna
¢ Definicao de Metas x Frequéncia de Pedidos
e Forecast Anual de Exportacao
e Pedidos e Mix de Produtos
e Marketing digital na exportacao.
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KIT DE - S

FERRAMENTAS
PRATICAS

1 Documentos de Referéncia e Manuais

¢ Dicionario do Comeércio Internacional
Manual Protocolo de Madrid
Documentos Internacionais
Incoterms 2020

Artigo: Modelo de Lewis

Cultura como Fator Estratégico

2 Estruturacao e Diagnostico Empresarial

Papel de Cada Setor no Projeto de Internacionalizagao
Estrutura da Empresa para Internacionalizacao

e Checklist: Plano Pratico para Estruturagao da Empresa “. 3
e Diagnodstico dos Setores B .
e Anélise de SWOT E

Planejamento e Metas -
+30 FERRAMENTAS PARA VOCE

COMECAR DO JEITO CERTO
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KIT DE

FERRAMENTAS
PRATICAS

@) Planos de Acdo e Estratégia Comercial 4 Documentos de Referéncia e Manuais
e Plano de Ac¢des 5W2H e Modelos de Documentos e Ferramentas Praticas
e Construcao da Politica Comercial e Modelos de Documentos Gerais
e Plano de Marketing Produto e Contract & Terms Agreement
e Plano de Marketing Mercados e Partnership Application Form
e Prospeccao e Priorizacdo de Mercados e Modelo NDA
e Plano de Marketing Promogao e Modelo NOC
e Plano de Marketing Concorrentes e Modelo MOU
e Plano de Marketing Preco e Price List Presentation

e Plano de Marketing B2C: Mercado Local 5 Apostila

e Apostila 130 paginas
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KIT DE

FERRAMENTAS e
PRATICAS How

much)

©6 Aulas e Materias Bonus

o Aulas e Estratégias de Engajamento

e Aula: Engajamento da Equipe (Anexo 6)

e Etapa 2: A¢cbes de Marketing e Comerciais (Anexo 28)
e Etapa 3: Escreva Seu Plano de Ac¢des (Anexo 29)

~ O713doW

Esses materiais foram desenvolvidos para garantir que os
participantes tenham todas as ferramentas necessarias
para estruturar, planejar e executar com sucesso seus
projetos de internacionalizagao.
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. @ Olcurso contribuiu tanto na expansao do nosso
V@J a @ F E E D BAC K produto para novos mercados quanto a
manuteng¢ao dos nossos distribuidores em seus

d 0S pa rt E @i pa ntes i, paises. Um més depois de realizar o curso

consegui colocar os conhecimentos em pratica Um curso muito bem estruturado, que vai

b gg . ‘ ~ #
. = : Tl nas feiras internacionais que participei: Expo muito alem da éxportagao. Na verdade € um
da 2° edlgﬂo da Trilha de FEN I Hospital (Chile) e Tecnosalud (Peru), no qual pude Curso de administragao, para a empresa que
~Smm 'm utilizar das ferramentas que aprendi para ter uma ira exportar. Passa nocoes de planejamento
Qua"f’ca?ao Empresa”a’ v 7 & relacao mais intima com meu distribuidor e de, estratégico, analise da estrutura e
- Ccurso Gestdo da EXpOI’tOQGO s IR r%*} % " tar‘rnbEmr entender sruas lneaessi?adgs Zdorfns ) organizagao inter"na.sr analise de-produtos,
e Marketing internacional em 5 ' sl i g et o o mercados, estrategia de mdrketing
g = felis P : vendas, de forma bem pratica, e voltada

g l_- =T AY : engessado. Além dos conhecimentos tedricos, a
facilitadora traz cases e fatos que ocorrem no
cotidiano do especialista em comércio exterior, _
sempre de forma simples, pratica, objetiva e com enriquecedores.
as informacoes que realmente sao necessarias e
relevantes. Realmente vale muito a pena Vanessa Abud - Contialler
participar dos cursos, o investimento realizado
tem retorno certo!

para o exterior. Os cases e conteudos
adicionais também sao bastante

F.'[

parceria com a SP Negocios

Alessandro Macari Junior
- Analista de Exportdgao

Salo encantada de toda experiéncia. Aulas
dinamicas, metodologia excelente, exemplos
praticos, uma linguagem clara e objetiva
passivel de entendimento independente do
seu nivel de maturidade do negocio.

AR RGO On TR = Para a atuacao internacional de qualquer

§ _ s
empresa, 0 CUrso nos capacita para a Excelente curso! Pode esclarecer de forma

elaboracio e planejamento do Plano de suscinta e objetiva as melhqres estrgtégias
Negéciost para o controle das atividades para entender as demandas internacionais,
necessarias em cada etapa do projeto, para a quais as posturas que a governanca deve
utilizacdo das ferramentas e plataformas adotar para uma boa gestao, além de

_ o ) existentes no mercado e para a consolidagao oferecer modelos de documentos
O Curso fOI um leISOI’ dE aguas, um novo da marcae dos ﬂegéC“}S no mercado |mp0rtaﬂtes que devem nortear as

rr'flndfset para 0 NOsso mon_ﬁeptc atual. internacional. discussdes com compradores.
Direcionamento claro e objetivo durante as

aulas e principalmente durante a mentoria. Diogo Nobrega P. Oliveira - Digtor Bianca - Analista dé

Desenvolvimento de Meargado

Cerente




ESCOLHA O PLANO IDEAL
PARA VOCE.COMECAR
AGORA

Para atender as diferentes necessidades e objetivos de cada profissional e
empresa, criamos trés opcoes de planos que garantem acesso completo

ao curso de Exportacao, Negocios Internacionais e Marketing Internacional.

Cada plano foi pensado para oferecer flexibilidade, suporte e beneficios
que impulsionem sua atuacao no mercado global. Explore as opc¢odes e
escolha a que mais combina com a sua estratégia de crescimento!
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PLANO 01 -
COMECE AQUI

Curso Expert em Negdcios Internacional: conteudo
exclusivo para vocé aprender o essencial sobre
negocios internacionais e dar os primeiros passos
com seguranca.

PLANO 02 -
AVANCE MAIS

Curso Expert em Negdcios Internacionais + 1 ANO
DE ASSINATURA You Global School, com acesso a
uma comunidade exclusiva, conteudos
complementares e suporte continuo para expandir
seus conhecimentos.

PLANO 03 -
100% EXPERT

Curso Expert em Negdcios Internacionais + 1 ano de
assinatura You Global + MENTORIAS INDIVIDUAIS
focadas no seu negdcio, para estratégias
personalizadas e resultados ainda mais assertivos.
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THANK YOU

Phone :
48 99935 2344

Website :
www.youglobalschool.com.br

Email :
contato@youglobalschool.com.br

Instagram:
youglobal_school



